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FORMACION ACADÉMICA:  

 

Técnico en mecánica automotriz y autotrónica, Duoc UC. 

 

FORMACION COMPLEMENTARIA:  

 

2013. Psicología de las ventas relacionales y consu ltivas. 

Centro de entrenamiento Tti Ford Chile. 

2013. Mejoramiento continuo procesos logísticos. 

Centro de entrenamiento Tti Ford Chile 

2013. Cierre especifico de ventas. 

Centro de entrenamiento Tti Ford Chile 

2013.  Gestión y procesos logísticos. 

Centro de entrenamiento Tti Ford Chile. 

2013. Mecánica II. 

Centro de entrenamiento Tti Ford Chile. 

2012.  Técnicas de ventas, particulares y empresas  (Madrid, España). 

Empresa unísono. 

16.020.576-8 

    Av. Santa Isabel # 95, Depto 1408, Santiago 

Celular: 88173884 

fbustosiglesias@gmail.com 

27 de noviembre de 1985 

 



2009. Curso Mecánica Industrial, Neumática e Hidráu lica  (Madrid, España).            

Empresa Veralia, Saint-Gobain. 

         2009. Curso  Seguridad y Alto Riesgo en Industrias (Madri d, España). 

Empresa Veralia, Saint-Gobain. 

2009. Curso Seguridad y Primeros Auxilios (Madrid, España).   

Empresa Veralia, Saint-Gobain. 

 

Idiomas:  

 

Ingles nivel medio, certificación Toeic. 

 

INFORMÁTICA:  Nivel Intermedio. 

  

Paquete office, Internet, Correo electrónico. 

Programas específicos: Citrix, Sap, info-Guía. 

Auto Pro 2000. 

 

EXPERIENCIA LABORAL:  

 

2013-2014: Ejecutivo de ventas y Analista de repues tos. Forcenter S.A. 

Funciones: captador de clientes, fidelización de ellos.  

Apoyo en compra de inventario, a base de análisis. 

Asesoría técnica clientes interno como externo. 

 

2012-2013: Encargado de bodega y ventas de repuesto s. Forcenter S.A. 

Funciones: control de stock, abastecimiento de bodega, manipulación de facturas y 

documentos varios, toma de inventarios, responsable de ruta de despachos,  compra 

de inventario, ventas de repuestos mediante catálogos, asesoramiento técnico a 

clientes internos y externos. 

   

2012: Logística, Inventarios.  Game Stores Iberia S L, (Madrid, España).  

Funciones: realización de inventarios, control de stock, supervisión de recepción de 

mercadería  y distribución de mercancía, uso de radio-frecuencia. 

 

2008-2011: Mecánico industrial.  Saint-Gobain, (Madrid, España).  

Funciones: supervisión de producción y control de calidad. Mantenimiento correctivo 

y preventivo del uso de maquinarias hidráulicas, neumáticas y mecánicas.  



 

2008-2012: Ventas de automóviles, Modalidad Independiente (Mad rid, España) 

Funciones: Compra y venta de vehículos. 

 

2008: Encargado, Logística, inventarios DHL (Madrid , España). 

Funciones: realización de inventarios, control de stock, supervisión de recepción de 

mercadería  y distribución de mercancía, uso de radio-frecuencia. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


